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Інтенсифікація продукування винаходів і кластеризація принци-
пово нових напрямів досліджень, що з часом доводять власну само-
достатність, є першопричиною моральної амортизації існуючих засо-
бів виробництва та технологічних карт. Знецінення основного капіталу
ініціює падіння прибутку та кризу конкурентоспроможності. Саме це і
обумовило зміщення вектора конкурентної боротьби на світовому
ринку зі сфери матеріального виробництва до напряму наукомістких
високих технологій. Як наслідок, актуалізувалися завдання форму-
вання ефективних механізму та моделей комерціалізації високотех-
нологічних продуктів.

Співпраця між суб’єктами-партнерами утвореного консорціуму
(альянсу), може полягати у суті наступних форм [1]:

 комплексний консорціум, де агенти взаємодіють на всіх
напрямах діяльності бізнесу, від фундаментальних досліджень перс-
пективної розробки до стадії її комерціалізації включно;

 лімітований консорціум, що функціонально спрощений
у аспекті взаємодії: в даному випадку концентрація уваги відбувається
за обмеженою кількістю напрямків відповідальності.

Інтенсивність та перспективи співробітництва між партнерами
визначаються цілепокладенням кожного з них.

У випадку технологічних кластерів диференціація можлива за
міжнародним чи міждержавним характером кластеризації. Класифіка-
ція варіантів форми кооперації залежить власне від визначення
дефініції кластера:

1) транскордонний кластер – об’єднання економічних агентів із
різними центрами економічного інтересу по відношенню один до
одного зі сторони попиту та пропозиції, територіально концентрованих
у сусідніх регіонах;

2) транснаціональний кластер – інтернаціональне формування
кластерів, що складається з взаємодіючих між собою агентів,
ефективно пов’язаних спільними технічними проєктами, що також
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мають плідну співпрацю з прикордонними економічними суб’єктами
(у тому числі з усім доступним комплексом економічної інфраструк-
тури), суверенними національними і транскордонними інституціями,
всесвітніми фінансовими та профільними економічними неприбутко-
вими організаціями і механізмами з метою інтенсифікації розвитку
складових одиниць кластера та кластера в цілому, а також народного
господарства [2] (рис. 1):

Рис. 1. Мережеве кластерне утворення створення
високотехнологічного продукту

Джерело: розроблено автором за [3]
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На сьогодні теорія формування мережевих кластерів базується на
кластерній теорії М. Портера. За його визначенням мережевий кластер
поєднує форми та ознаки міжнародної конкуренції, специфічні ознаки
країн, висвітлені у теорії порівняльних переваг і диференційованих
суб’єктів кластерного утворення різних держав. В. Черних стверджує,
що мережевий міжнародний кластер не обов’язково формується на
територіях, поєднаних географічним принципом, зазвичай в основу
ідеї визначеного кластерного формування покладені: показники
ефективності діяльності його агентів, вплив синергетичного ефекту,
доцільність співпраці, відсутність значимих обмежень інституційного,
економічного, виробничого і фінансового характеру, глибина та про-
філь спеціалізації партнерів та їх здатність до кооперації. Особливістю
міжнародного мережевого кластера є вільний трансфер технологій,
дифузія знань і компетенцій всередині кластера [1].

Створенню мережевих кластерів передує проведення PEST-
аналізу на виявлення особливостей розвитку національних економік
країн-партнерів кластера, визначаються можливості та перспективи
розвитку основної, підтримуючих та супутніх галузей, рівень конку-
рентної взаємодії і протистояння, якість, диверсифікованість та
мобільність ресурсної бази [2].

Мережеві технопарки спираються на розширення можливостей,
які дозволяють надавати більший спектр послуг, досягати поліпшених
показників ефективності та забезпечувати присутність у значущих для
технопарку зонах або на перспективних територіях з метою більш
оперативної взаємодії з партнерами. Мережеві технопарки є різно-
видом регіональних або університетських технопарків.

При виборі тієї чи іншої форми міжнародної взаємодії зі ство-
рення високотехнологічного продукту слід враховувати основні
сучасні глобалізаційні тенденції, а саме:

 широку дифузію високих технологій у промисловості і сфері
послуг, яка супроводжується змінами в системі виробництва
і менеджменту;

 вплив на процеси глобалізації потужних і адаптивних інфор-
маційних технологій, що викликають формування нових інноваційних
контурів;

 активну взаємодію між суб’єктами ринку;
 розширення можливостей для розвитку та підвищення ефек-

тивності фінансового сектору;
 вплив світових фінансових і економічних криз на міжнародну

та міжрегіональну економічну активність (меншою мірою – у високо-
технологічному секторі);

 взаємозумовленість розвитку національних економік і глобалі-
заційних процесів;
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 значний вплив глобалізації на виробництво і розвиток націо-
нальних інноваційних систем;

 використання нових форм автоматизованих систем, адаптив-
них до запитів споживачів.

Ефективна міжнародна співпраця зі створення високотехно-
логічних продуктів можлива лише на базі сформованої прогресивної
моделі національної інноваційної системи. Крім того, якщо в цьому
процесі взаємодіють різноманітні моделі інноваційних систем, вибу-
довувати співробітництво у високотехнологічній галузі необхідно
з урахуванням особливостей та специфіки кожної із задіяних.
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Цифровізація є фактором істотних змін наносектора економіки,
що актуалізує дослідження його сутності, структури та сучасних
трансформацій.

Наносектор сучасної економіки є поліструктурним, включає
нанотехнологічний та наноекономічний компоненти. Нанотехноло-
гічна складова наносектору представлена галузями та видами діяль-
ності, безпосередньо пов’язаними з нанотехнологіями. Як економічна
система, це сукупність економічних відносин з приводу розроблення,




